0 MAPA DO SEU
PRODUTO DIGITAL!

4Cs do Blueprint




Definicdao da Base do
Produto Digital

e Escolher um tema
lucrativo e validado.
e Definir a
transformacao que e Criar o roteiroe a
seu produto entrega. sequéncia de ensino.
e Mapear o publico- « Organizar os
alvo ideal. maodulos e aulas para

Producao e Organizacao
do Produto Digital

prender a atencao.
e Definir os formatos
do conteudo.

Criahdo-a Oferta
Irresistivel

o Criar uma oferta de
alto valor percebido. Validacdo e Primeiras
e Definir o preco certo \Vendas
para seu produto.
o Construir um » Aplicar estratégias
posicionamento forte para testar e validar a

no mercado. oferta.
o Implementar taticas

para gerar as
primeiras vendas.

e Ajustar e otimizar sua
estratégia.




Definicao da Base do
Produto Digital

CLAREZA

Entender como escolher o
tema certo, validar e
mapear o publico ideal.

Escolher um tema

lucrativo e validado

Definir a

transformacao que

Escolher um tema que
tenha demanda e que
vocé tenha conhecimento
e paixao.

seu produto entrega

O foco deve ser na
transformacao que seu
produto proporcionara.
Pense: “Qual problema
meu produto resolve ou
qual desejo ele realiza?

Pesquisa de mercado é
fundamental. Ferramentas
como Google Trends,
foruns, e pesquisas diretas
ao seu publico ajudam a
entender se ha interesse no
tema.

E preciso deixar claro
qual sera o beneficio
direto para quem
comprar seu produto.

Seu produto precisa falar
diretamente com um
publico que tenha um

problema especifico que

vocé pode resolver

Use a técnica de persona
para definir guem sao
essas pessoas: qual a
faixa etaria, profissao,

interesses, dores e
objetivos. Quanto mais
especifico, melhor.




Producao e
Organizacao do
Produto Digital

CRONOLOGIA

Organizar o conteudo e
criar uma jornada de

aprendizado envolvente.

Criaroroteiroe a

sequéncia de ensino

Organizar os modulos

A organizacao do
conteudo é fundamental
para manter a atencao do

aluno. Comece com o
basico e avance para
topicos mais complexos.

e as aulas

Divida o conteudo em
modulos e aulas curtas.
Cada mddulo deve conter
informacoes completas,
mas objetivas, e cada
aula deve ter objetivos
bem definidos.

A jornada do usuario
deve ser clara e légica,
para que ele sinta que

esta progredindo.

Isso facilita a
compreensao e garante
que o aluno consiga
aplicar o que aprendeu.

Escolha o formato que
melhor se adapta ao seu
publico. Pode ser video,

texto, dudios ou até
mesmo quizzes.

O importante é que o

conteudo seja facil de
consumir e interativo,
garantindo que o aluno
se mantenha engajado.




Criar uma oferta de
alto valor percebido

Criando a Oferta
Irresistivel

Definir o preco certo
para o seu produto

CONSTRUCAO

Desenvolver uma oferta
atrativa e alinhada ao
mercado.

A oferta precisa ser
irresistivel. Inclua bénus,
garantias e outros
elementos que
aumentem o valor
percebido do seu
produto.

Mostre que o valor do seu
produto digital € muito
superior ao seu preco.

O preco deve refletir o
valor do que vocé
entrega, mas também ser
acessivel ao seu publico-
alvo

Seu produto precisa se
destacar entre os
concorrentes. Defina o
que o torna unico. Pode
ser o método que vocé
utiliza, a sua abordagem
personalizada ou a sua
expertise.

Realize pesquisas para
entender qual a faixa de
preco que o mercado
esta disposto a pagar e
ajuste seu preco
conforme o valor que
vocé esta oferecendo.

Comunicar esse
diferencial de forma
clara é essencial para
atrair o seu publico.




Validacao e Primeiras
Vendas

CRESCIMENTO

Testar a oferta e gerar
vendas iniciais para
validar o produto.

Aplicar estratégias
para testar e validar a
oferta

Implementar taticas

para gerar as
primeiras vendas

Antes de lancar
oficialmente, faca um
teste com um grupo
seleto do seu publico-
alvo. Use uma versao
beta do seu produto ou
uma oferta limitada.

Pergunte feedbacks
detalhados para
melhorar o produto e
entender melhor o que o
seu publico realmente
precisa.

Use estratégias como
lancamentos de baixo
custo, descontos
exclusivos para os
primeiros compradores,
ou campanhas de pré-
venda para gerar vendas
antes do lancamento

Apds as primeiras
vendas, analise o que
funcionou e o que nao
funcionou. Ajuste suas

estratégias de marketing
e venda, como anuncios,
paginas de vendas e
ofertas, para aumentar o
alcance e as conversoes.

Ferramentas como email
marketing, anudncios
pagos e parcerias podem
ser essencials aqull.

O crescimento continuo
exige monitoramento
constante e melhorias.




GPS DO PRODUTO
DIGITAL DESCOMPLICADG

METODO 4C DO BLUEPRINT

=N



http://globallanz.com/gps
http://globallanz.com/gps
http://globallanz.com/gps
http://globallanz.com/gps
http://globallanz.com/gps
http://globallanz.com/gps

